BCC @ Factoring @ Gruppo bancario lccrea

PRO-SOLUTO
L wemEede

Scheda Prodotto

o Clienti primari di BCC

SIELIIEQIJE:_AARM e Con un fatturato minimo cedibile di 5 min €
e Fatturato annuo per singolo debitore ceduto di almeno 500 ml euro

E’ un prodotto con il quale si garantisce una valutazione professionale della clientela e

la protezione contro il rischio di insolvenza dei clienti.

Su richiesta del cliente la societa di factoring puo anticipare finanziariamente i crediti

commerciali derivanti dalla clientela finale ottimizzando i flussi del capitale circolante.
CARATTERISTICHE Il presupposto e la cessione dei crediti relativi alla globalita del fatturato o di una
PRINCIPALI pluralita significativa di debitori identificati in accordo con BCC Factoring.

Sono possibili anche operazioni di sola garanzia, senza notifica e gestione del credito e
senza anticipazione (prodotto alternativo alla classica assicurazione crediti).
Tecnicamente il prodotto si sostanzia nella cessione di crediti alla societa di factoring
che diventa cosi cessionaria del credito ceduto nei confronti del cliente finale.

L’operazione di factoring pro-soluto permette di usufruire dei seguenti vantaggi:

Valutazione e monitoraggio dei clienti offerti in cessione.
Copertura dei rischi di insolvenza della clientela.
Possibilita di ottenere anticipazioni fino al 90% del credito ceduto.
Possibilita di ottenere anticipazioni su contrattiZordini.
Possibilita di usufruire di affidamenti piu elevati dal sistema a fronte di un
portafoglio clienti assicurato.
e Gestione dei crediti rispettando le modalita di pagamento gia concordate con il
cliente (bonifico bancario, Riba, Rid ecc......).
e Cessione di concentrazioni di portafoglio (generalmente poco gradite dalle
ASPETTI TECNICI E banche).

VANTAGGI DEL e Individuazione di fasce di clientela omogenea (per esposizione, per
PRODOTTO caratteristiche del ceduto, per area geografica ecc...).

e Commissione minima annua garantita

e Importo massimo indennizzabile correlato al premio annuo corrisposto

e Percentuale massima di copertura 90%

e Supporto in situazioni di volumi crescenti o di picchi di produzione stagionali o

di fasi congiunturali.
e Contenimento dei costi fissi di struttura legati alla gestione dei crediti.

In genere si tratta di cessioni continuative della totalita dei crediti vantati nei confronti
di alcuni clienti, definiti in accordo con la societa di factoring, disponibili ad accettare la
cessione.
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