
 

 
 

ACQUISITION FINANCE/LBO 
Scheda Prodotto 

DESCRIZIONE 
ATTIVITA’ 

Finanziamento strutturato finalizzato a sostenere: 

 le acquisizioni di pacchetti azionari o di quote societarie, di minoranza, 
maggioranza o totalitari 

 le acquisizioni d’azienda e/o rami d’azienda, marchi, brevetti e licenze  
nella forma di: 

 acquisizioni familiari (Family buy out) 

 acquisizioni societarie (Corporate) 

 acquisizioni finanziarie (Leveraged buy out) 

SOGGETTI BENEFICIARI 

Società veicolo (NewCo) o società esistenti, in forma di: 
• società di capitali e cooperative 
• a capitale privato e pubblico 
• riconducibili a sponsor imprenditori privati e/o istituzionali (fondi di private 

equity) 

REQUISITI 

 Valutazioni di congruità dell’investimento coerenti con i prezzi di mercato 
(es. rapporto valore d’azienda/margine operativo lordo o EV/Ebitdar) 

 Soglie minime di partecipazione all’investimento in termini di mezzi propri 
da parte dello sponsor 

 Rapporti massimi di indebitamento ante e post operazione (IFN/PN e 
IFN/Ebitdar)  

 Adeguata informativa di natura contabile, gestionale e finanziaria e di 
business (due diligence) 

 Adeguata modellistica finanziaria 

FORMA TECNICA 
Per cassa: mutuo, leasing, apertura di credito in conto corrente 
Per firma: fideiussioni 

IMPORTO 
Minimo: 1,0 mln di € 
Massimo: 15,0 mln di € 

DURATA 

Da determinarsi in base ai flussi finanziari dell’operazione e comunque nella: 

 fase bridge: fino a massimi 12-18 mesi 

 fase senior: 5-7 anni (in assenza di garanzie reali) /  12-15 anni (in presenza di 
garanzie reali) 

EROGAZIONE, 
RIMBORSO E PIANO DI 
AMMORTAMENTO  

Il piano finanziario viene costruito volta per volta sulla base dei flussi finanziari 
dell’operazione con: 

 erogazioni a sal o in unica soluzione 

 periodi di preammortamento 

 rimborsi a rate mensili, trimestrali, semestrali o annuali, parziali/totali, 
obbligatori/ facoltativi 

 piani di ammortamento regolari e irregolari con quote bullet 

GARANZIE 
Pegno sul pacchetto di azioni e quote societarie, ipoteche, privilegi speciali, 
fideiussioni personali, cessione di crediti 

COVENANTS 

Costituiscono parte integrante della struttura dell’operazione e sono di natura: 

 finanziaria (IFN/Ebitdar;IFN/MP;DSCR; limiti massimi sugli investimenti e 
disinvestimenti, indebitamento finanziario 

 non finanziaria (mantenimento della proprietà e del controllo, divieto di 
operazioni straordinarie, ecc…) 

VANTAGGI PER IL 
CLIENTE 

L’approccio integrato e multidisciplinare di IBI  e il coinvolgimento sin dalla fase di 
ideazione può permettere di ottimizzare non solo la struttura finanziaria 
dell’operazione ma anche gli aspetti societari, fiscali e contabili e di minimizzare i 
rischi derivanti dal mancato rispetto delle previsioni normative in materia 
civilistica e fiscale 
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SERVIZI AGGIUNTIVI 
Possibilità di affiancare alla dotazione di capitale necessaria per finanziare 
l’operazione, anche i servizi di Advisory in termini di Valutazione d’azienda e 
assistenza per le operazione di Acquisizione e Fusione 


