
 
  
  

 

ADVISORY  
Scheda Prodotto 

DESCRIZIONE ATTIVITA’ 
Servizi di consulenza finanziaria in ambito di: 

• Valutazioni d’azienda 
• Assistenza finanziaria in operazioni di Fusione e Acquisizione 

SERVIZI OFFERTI 

Valutazioni d’azienda: 
• Valutazioni d’azienda, rami d’azienda, società, pacchetti azionari, 

marchi, avviamenti e più in generale valutazioni di convenienza 
economica e sostenibilità finanziaria degli investimenti 

• Asseverazioni Project Finance: valutazioni economico-finanziarie e 
verifiche di congruità di iniziative promosse con il sistema del 
partenariato pubblico-privato (PPP project) o di natura energetica 

• Elaborazione e valutazione di Business Plan: elaborazione di piani 
economico-finanziari con una particolare attenzione agli aspetti 
industriali dell’attività 

Assistenza finanziaria in operazioni di Fusione e Acquisizione: 
• Mergers&Acquisition (M&A): consulenza per operazioni di 

acquisizione, fusione o cessione di società, aziende, rami d’azienda 
e nella ricerca di Partner industriali e finanziari  

• Privatizzazioni: assistenza finanziaria alle amministrazioni 
pubbliche nella valorizzazione e cessione dei propri assets sul 
mercato 

• Quotazioni in Borsa: assistenza alle società nelle operazioni di 
accesso ai mercati azionari 

 

DURATA DELL’INCARICO  
Valutazioni: da uno a due mesi 
Fusioni e acquisizioni: da quattro a sei mesi 

CLIENTELA 
INTERESSATA 

• Imprenditori persone fisiche  
• Società di persone, di capitali e cooperative 
• Amministrazioni pubbliche e società a capitale pubblico 

COSTI E ONERI 

Il costo per la consulenza corrisponde al valore dell'opera professionale che viene 
remunerata attraverso  commissioni fisse e variabili (“a successo”) con valori 
minimi garantiti, commisurate al numero di giorni uomo da dedicare al progetto ed 
al valore dell’operazione 

CARATTERISTICHE 

Servizio finanziario altamente specializzato, garantito da una struttura dedicata 
con competenze di natura economica e finanziaria e conoscenza dei principali 
settori industriali, con l’obiettivo di assistere la clientela in tutti i progetti di 
elevata complessità finanziaria e organizzativa 

VANTAGGI PER IL 
CLIENTE 

Poter disporre di un team di professionisti specializzati in grado di offrire soluzioni 

personalizzate per le PMI affinché: 

• il valore delle aziende non rimanga un’indicazione astratta, ma diventi la 

base per una negoziazione concreta con gli attori più prestigiosi del 

settore industriale o del mercato finanziario  

• le scelte d’investimento più complesse siano confortate da modelli 

finanziari e da calcoli di convenienza in grado di assicurarne poi il 

necessario sostegno finanziario  

• le imprese e gli imprenditori siano affiancati in ogni passaggio dei processi 

di acquisizione societaria o di aggregazione fra imprese  

• il passaggio generazionale e la cessione delle società vengano affrontate 

con modalità ragionate, pianificate e con l’obiettivo di massimizzare il 

valore per la proprietà e la continuità e lo sviluppo delle aziende 
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